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DOSSIER ENQUETE GALERIES 117 FEVRIER 2006 LeJournaldesArts

Enquête galeries

Bruno Pemada, Sons titre, Close Encounter, 2005,13 caissons lumineux,
pulsations lumineuses, dimensions variables, production buyselff,
courtesy galerie Loevenbruck, Pans © Photo : F Gousset

Ualisé du 27 novembre au 12 décembre 2005 auprès d'un échantillon national de 230 galeries
d'art, le sondage exclusif CSA commande par le Comité professionnel des galeries d'art propose un
large portrait de la profession en France. Chiffre d'affaires, clientèle, nombre d'artistes représentés,
superficie des espaces, fréquentation, les réponses réunies permettent pour la première fois
de préciser les contours d'un domaine qui semble avoir le vent en poupe. L'optimisme affiche par les
marchands est même particulièrement étonnant de leur part, eux d'ordinaire si prompts
à se plaindre. Mais tous les voyants semblent être au vert. Radioscopie des galeries d'art en France.
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Les galeries affichent leur optimisme
Le sondage exclusif CSA pour le Comité professionnel des galeries d'art confirme leur poids économique

sur le marché de l'art • En France, les galeries réalisent cinq fois le produit des ventes publiques dans le secteur

i lors, heu
reux ? Tres heureux ' Eh oui, 88 %
des galeries d'art françaises se di
sent satisfaites de leur metier et
55 % sont optimistes sur l'avenir
de leur secteur d'activité Telle est
la surprenante conclusion de l'en
quete commandée en octobre 2005
par le Comite professionnel des ga
lenes d'art (CPCA) a l'institut de
sondage CSA (i) « Quand les gale
nes sont interrogées individuelle
ment, elles parlent de leurs soucis
On a du mal a imaginer que, gio
halement, tout va hien », releve le di
recteur de la galerie Louis Carre &
Cie (Pans) et president du CPGA,
Patrick Bongers Pour une fois, les
galènes ont remise leurs doléances,
moins par une soudaine poussée
de béatitude que par pragmatisme
Tous les indicateurs les y engagent
k marine ,1 l'échelle mondiale est
fort, les galeries ne sont pas en
dettees, non plus que leurs clients
Le marche se porte bien, encore
qu'il existe plusieurs marches et
que la France, en la matiere, joue en
seconde division « Si on travaille
avec des artistes de renommée in
ternationale, on est porte par l'ef
jèrvescence, analyse le galenste Gre

goire Maisonneuve (Pans) Le profil
de ma galerie n'est pas indexe sur
ce marche la j'en retire une plus
grande stabilité, maîs je ne profite
pas non plut des envolee1; » De
même, la confiance de Bernard
(Jtud)ian, directeur de la Galerie
Polaris (Pans), ne repose pas sur
des paramètres internationaux
« C W un optimisme lie a un chan
gement radical du collectionneur
français depuis deux ou trois ans,
précise ti! On compte aussi de nou
veaux venus, avec une clientele liée
a des entreprises ou a des profes
sions liberales qui constitue 20 %
de mon chiffre d'affaires, contre 2
a 3 % voila encore cinq ans Les
clients, qui achetaient autrefois seu
lement pour eux, le font aussi mam
tenant pour leurs societes, pour un
hall ou un bureau »

Prêtes à embaucher
Bien que l'enquête du CPGA ama!
game des univers situes parfois aux
antipodes, les resultats révèlent
des profils economiques et des pre
occupations étrangement simi
laires Ils rejoignent sur de nom
breux points l'enquête diligentee
par le ministere de la Culture (de
légation aux Arts plastiques et De
parlement des etudes et de la pros
pective) en 1999 sur un effectif de
376 galeries uniquement d'art
contemporain (2) Les deux etudes
se recoupent notamment quant au
chiffre d'affaires des galeries d'art
contemporain d'avant garde et a
la faible proportion des achats ms
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Combien de personnes
travail lent da ns votre galerie,

vous compris?

28%
I peronne

5 personnes ou plus

7%
it personnes

2 personnes
15%

3 personnes

Aimeriez-vous employer
plus de personnes ?

Boris Achour, Conatus (Pilote), 2005, technique mixte, dimensions variables.
Courtesy Galerie Georges-Philippe & Nathalie Vallois, Pans
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htuaonnels En moyenne, le chiffre
d'affaires des galènes d'art contem
porain s'élevait en 1998 a 2,8 mil
lions de francs, une somme que
l'enquête du CPCA rehausse a
487 053 euros (3,1 millions en
équivalent francs) D'après celle ci,
la moyenne du chiffre d'affaires de
l'ensemble des galènes d'art, tous
creneaux confondus, taquinerait
même les 797 878 euros Une don
nee a pondérer, car 41 % des gale
nes interrogées n'ont pas repondu
a la question Maigre l'assurance
de l'anonymat, les méfiances in
herentes a la profession ont encore
la vie dure Quoique partielles, les
informations dégagées par l'enquête
repositionnent le poids economique
des galeries face aux ventes pu
bliques Le CPCA évalue celui ci a
640 millions d'euros, soit pres de
cinq fois le produit des ventes pu
bbques en 2004 sur le segment mo-
derne et contemporain, estime a
127,1 millions d'euros (3)
Si l'enquête du ministere souli
gnait la fragilite economique des
galeries, celle du CPCA argue de

leur sursaut de confiance, dans
une optique avouée de lobbymg
Tout est question d'interpreta
tion i II est toutefois indéniable
que les galeries se sont profes
sionnahsees Elles se disent même
prêtes a embaucher Maîs 68 %
d'entre elles invoquent le frein des
charges sociales, ajoute, parfois,
a celui de l'exiguïté de leurs lo
eaux La majorite de ces PME tra
vaillent avec un employe (pour
28 % d'entre elles), voire deux
(36 %), pour s'occuper d'une ecu
ne d'environ quinze artistes ou
ayants droit « II faut un persan
ne! qualifie pour faire un travail
en amont, car, pour vendre une
œuvre, les choses sont de plus en
plus compliquées, observe Natha
lie Obadia (Pans), vice presidente
du CPCA II faut de plus en plus
"inventer" les ventes, toucher des
reseaux qu'on ne connaît pas »

Questions en jachère
La radioscopie que propose le son
dage du CPCA se montre eclai
rante, maîs certaines questions

restent en jachere Les galeries
françaises sont elles proprietaires
de leurs murs ? Quelle est la part
des frais de production dans leurs
depenses, et enfin, quelle est la
valeur de leurs stocks ? Quelles
qu'en soient les lacunes, l'initia
tive méritoire du CPCA devrait
inspirer d'autres corporations
comme celle des antiquaires, dont
le poids economique et les modes
de fonctionnement demeurent
encore opaques

Roxana Azimi

(1) Ce sondage dresse le portrait des> galènes
d'art sur un echantillon de 375 enseignes,
dont 180 adhérantes au CPCA. 230 galènes
ont repondu au questionnaire
(2) et publiée sous le titre Les Galeries
d'art contemporain en France portraits et
enjeux dans un marche mondialise, par
Françoise Benhamou, Nathalie Moureau
et Dominique Saget Duvauroux, ed La
Documentation française, coll « Ques
fions de culture » 2001
(3) Source Les Ventes publiques en France,
2004, chiffres et analyses
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Pour quelle raison
n'embauchez-vous pas ?

68%
Les charges sociales
sont trop élevées

10%
Ne se prononcent pas Vous ne trouvez pas

de personnes -
motivées •*

Vous ne
trouvez pas de

personnes
qualifiées

BASE : GALERISTES SOUHAITANT
EMBAUCHER PLUS DE PERSONNES,

SOIT 58% DE L'ÉCHANTILLON

30%
Les contraintes
administratives
sont trop lourdes

Sondage exclusif CSA pour le Comite professionnel des galènes d'art réalise par telephone du 2111-05
au 1212-05 auprès d'un echantillon national de 230 galeristes d'art interroges a partir d'un fichier fourni
par le Comite professionnel des galeries d'art de 375 galeristes d'art repartis sur l'ensemble du territoire
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Des artistes de plus en plus exigeants
Les galeries doivent réussir à décrocher de futures vedettes étrangères • Leur rôle est également

d'imposer sur la scène internationale les créateurs français • Une bataille qui se joue aussi dans les foires

Combien de catalogues
avez-vous publiés

en 200^.?

Avec combien d'artistes,
français ou étrangers,

avez-vous travaillé en

Ne se prononcent pas

39%
Aucun

8%
<t catalogues

MOYENNE DU NOMBRE DE CATALOGUE 3 catalogues
2 CATALOGUES

16%
2 catalogues

10%
Ne se prononcent pas

MOYENNE DU NOMBRE D'ARTISTES
15 ARTISTES

18%
Plus de 20
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In 2001,1e rapport
sur les galènes d'art contemporain
realise par le min is te re de la
Culture (voir note 2 p 16) révélait
une mutation profonde des rela
bons entre galènes et artistes «[les
evolutions esthetiques^/orré glisser
le marche de lart d'une economie
patrimoniale, dant le but est de
vendre des objets susceptibles d'être
det, reserves de valeur, a une eco
norme de service de representation,
assimilable a l'économie du spec
tade vivant » Plus qu'un bascule
ment d'un type d'acnvite a un autre,
on ressent aujourd'hui l'urgence de
la performance sur tous les fronts
Pour l'artiste Bons Achour, qui a
récemment rejoint la Galerie
Georges Philippe & Nathalie Val
lois, la galerie est l'un des pnnci
paux vecteurs dc revenus d'un ar
liste Elle doit d'abord vendre Maîs
« si vendre une piece est important,
la personne ou l'institution a laquelle
on vend l'est tout autant, poursuit il
Une galerie doit aujourd'hui ac
compagner un artiste sur de mal
tiples plans aussi bien dans la
(co)production d'oeuvres - qui ne
seront pas nécessairement montrées
a la galerie - que dans l'anticipa
tian de participations a des expos,
dans la médiatisation du travail»
De telles attentes engendrent parfois
insatisfactions et frustrations Pre
ferant gerer seul sa carrière, rabnce
Hyber a longtemps réfute l'impor
tance des galeries dans la promo
bon des artistes Faute de s'être ap
puye sur des marchands puissants,
il n'a toutefois pas connu la carrière
que laissait s'esquisser son Lion
d'or A la Biennale de Venise en 1997
Aurait il change d'opinion en ren
tran! chez jerôme de Noirmont '
« Mon avis sur les qalenes n 'a pas
évolue, souligne t il je suis mème
de plus en plus sûr du bien fonde de
mon jugement J'ai eu des proces,
gaqnes par la suite, avec des gale
nes qui ne m avaient pas paye Beau
coup d'artistes se débrouillent tres
hien tout seul pour demarrer je UK
tingue depuis toujours galerie et
marchand Hy a d'un côte des gale
ne. liées exclusivement a un reseau
institutionnel, de l'autre, des mar
chands qui veulent vraiment deve
lopper le travail d'un artiste et par
lager une vraie histoire »
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Le suivi des galeries
Même s'ils disposent d'une repre
sentation a l'étranger, les createurs
français gagnent a s'adosser a des
galènes françaises L'artiste Xavier
Veilhan a ainsi rejoint la galerie
Emmanuel Perrotm (Pans), apres
six ans d'absence du circuit mar
chand parisien « Ne pas avoir de
galènes en Frame aurait pu laisser
entendre que la situation n'y etait pas

Sondage exclusif CSA pour le Comite professionnel
des galènes d art réalise partelephone
du 2111-05 au 1212-05 auprès d un echantillon
national de 230 galenstes d art interroges a partir
d un fichier fourni par le Comite professionnel
des galeries d art de 375 galeristes d art repartis
sur I ensemble du territoire

bonne C'est de l'ordre du symbolique,
affirme t il Le'fait d'avoir unegalène
est important aussi pour les achats
institutionnels ou {a presence dans
les grands rendez vous comme les
biennales de Lyon aude Venise Tres
souvent, les institutions ont besoin
d'être rassurées La galène permet,
par [le] suivi [qu'elle opère], qu'une
vente se conclue Elle gere le moment
entre l'envie de la piece et la cancre
tisation d'une transaction »

Connus « au berceau »
Aussi complexes qu'apparaissent
les relations entre artiste et gale
nste, elles n'en sont pas pour au
tant contractuelles Certains artistes
jouissent toutefois d'avances, voire
demensuabtes «II est plus dur pour
un galeriste que pour un artiste de
faire sauter un contrat Lin artiste
peut décider de ne pas produire pen
dant un an, changer sa façon de
peindre, et le galeriste n'y peut rien,
remarque Jerôme de Noirmont Plu
tôt qu'un contrat, on fait des avances
sur de futures ventes Si on demande
l'exclusivité a un artiste, on doit s'en
gager a acheter ferme une piece ou
lui assurer un montant annuel Une
exposition tous les trois ans, même
lorsqu 'elle marche bien, ne peut pas
faire vivre un artiste »
D'après l'enquête du CPCA (lire
p 16), 42 % des galeries d'avant
garde travaillent en direct avec au
moins quatre artistes etrangers
Est il pour autant facile d'attirer en
France des vedettes internationales ?

« Notre marche interieur est moins
fort que celui des Anglo Saxons, maîs

Paris garde un reste d'aura, réplique
la galeriste Almme Rech (Paris)
Tout dépend aussi du programme
dans lequel s'insère un nouvel ar
tiste » Les galènes qui officient en
direct avec des artistes etrangers
cotes les ont, pour la plupart d'entre
eux, connus « au berceau » C'est
notamment le cas d"Yvon Lambert,
de Nathalie Obadia et d'Almine
Rech, avec, respectivement, Jona
than Monk, Fiona Rae (deux ar
tistes bntanraques) et le Suisse Ligo
Rondmone «Aujourd'hui, plus un
jeune artiste marche, plus il est dif
finie de se mettre sur les rangs pour
l'avoir Comme les galènes françaises
ne sont pas forcement les plus puis
santes, un cercle italo suissa bn
tanniquepasse avant nous», confie
Georges Philippe Vallois La com
mission a l'enseigne mere etran
gere est aussi devenue quasiment
inévitable «A un moment, il faut
faire le dos rond, accepter de don
ner des commissions aux galeries
etrangeres pour que certaines, qui
font partie des comites de selection
des foires, ne nous barrent pas la
route On est tres soumis aux jeux
de pouvoir», soupire un marchand

Le catalogue, un outil
Les galènes doivent aujourd'hui se
battre sur deux lignes reussir a de
cracher de futures vedettes etran
geres et exporter leure chevaux fran
cais «Je ne veux pas coûter dix fois
moins cher que n'importe quel ar
tiste de ma generation, insiste Xavier
Veilhan Evidemment, le respect ne
passe pas uniquement par le prix
des œuvres Maisjeneveuxpasfaire
partie d'un tiers monde artistique,
comme c'était le cas voila dix ans
lorsqu'on venait de France »
La diffusion des artistes a l'etran
ger passe par la participation a des
foires ou a des expositions, maîs
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aussi par une production de cata-
logues. Or, d'après l'enquête, 44 %
des galeries d'art contemporain
avouent ne pas en publier. On relève
quelques exceptions comme les Pa-
risiens Suzanne Tarasiève, Kamel
Mennour ou Louis Carré & Cie. Su-
zanne Tarasiève dépense en
moyenne 6 500 euros par ouvrage,
au rythme de six publications an-
nuelles. «Le catalogue sert aux gens
qui n'ont pas eu le temps de voir l'ex-
position. Cela permet défaire
quelques ventes après coup et de pré-
parer la prochaine exposition de l'ar-
tiste», explique-t-elle. Mais avant de
bien diffuser les artistes à l'étran-
ger, encore faut-il les inscrire dura-
blement dans le paysage privé hexa-
gonal. « Le collectionneur français
est le moins chauvin du marché.
Beaucoup préfèrent réfléchir à ce que
vaudra l'œuvre d'un artiste sur le
plan financier, et non sur le plan de
l'histoire, déplore le galeriste Hervé
Loevenbruck (Paris). Notre scène est
sans doute aujourdhui l'une des plus
riches, notre marché aussi, mais pas
le marché de notre scène ! » Lin des
nombreux paradoxes français...

Roxana Azimi


